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Strategische Beteiligung, Synergieeffekte und Nachfolgeregelung. 

Auf Anfrage stellen wir Ihnen gern weitere Referenzen zur Verfügung. 

§ Das Unternehmen hat eine Technologie im Bereich des Schallschutzes 
entwickelt, welche herkömmliche LochschalldämmplaAen ersetzt.

§ Die paten&erte Nadeltechnik ist op&sch nicht mehr erkennbar. 

» Historie

§ Die Nadeltechnik ist derzeit ohne WeAbewerb.
§ Sie kann von op&sch neutral bis hin zu Bildern verdichtet werden.

» USP

§ Durch das erhebliche Investment von mehr als € 5 Mio. in die
patentreife Technologie muss in der Folge ein Vertrieb aufgebaut
werden, um diese Elemente zu veräußern.

» Anlass

§ Im Verhältnis zu den Voraussetzungen eines solchen Entwicklungs-
unternehmens zu einem vollwer&gen Unternehmen ist eine
Eigenentwicklung nicht zu empfehlen.

§ Wir haben zum Verkauf dieser Entwicklung an ein Großunternehmen
mit interna&onalem Vertrieb im Segment Bauelemente geraten.

§ Es kommen entsprechende BaustoPersteller sowie Fonds infrage.

» Suchkriterien

§ Die Entwicklungsmöglichkeiten durch einen industriellen Partner sind
op&mal und das Interesse an weiteren Produkten in der
Baustoffindustrie erheblich.

§ Fonds spekulieren dabei auf eine Wertsteigerung nach ersten
Entwicklungsansätzen.

» Ergebnis

§ Die Technologie hat ihre Marktreife bestä&gt und der übernehmende
Fonds setzt auf eine deutliche Wertsteigerung.

» Nutzen
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