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Filialengeschäft Textilien
Handel

Liquidita ̈tsprobleme lösen und Wachstumspotentiale heben – durch Working Capital Optimierung. 

Auf Anfrage stellen wir Ihnen gern weitere Referenzen zur Verfügung. 

§ Das Unternehmen verfügt in einer Stadt über zwei Filialen eines 

Franchisegebers im Bereich Tex@lien. 

» Historie

§ Die Kompetenz eines solchen Unternehmens liegt in der Erkennung

der Lagen, in denen das vorgegebene Franchisekonzept profitabel

eingesetzt werden kann.

§ Unser AuKraggeber möchte, um interne Strukturen zum Management

der Filialen zu verbessern, weitere Filialen hinzunehmen.

» USP

§ Um weitere Filialen anmieten zu können und damit die vom

Franchisegeber angebotene Region übernehmen zu können, muss

eine Working-Capital-Finanzierung gewonnen werden.

» Anlass

§ Sta@onäre Händler, die in ihren Regionen markSührend sind und über

eine Beteiligung an einem Franchisekonzept Erfahrungen bezüglich

dieser Handelsform sammeln möchten.

» Suchkriterien

§ Sta@onäre Händler reagieren auf Franchisekonzepte eher zögerlich.» Ergebnis

§ Die Working-Capital-Finanzierung ermöglicht das GeschäK.» Nutzen
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NACHHALTIG 
POSITIVER  EBIT+ 1 GESUCHTER 

BETRAG IN MIO. €

ProjekSinanzierung Working Capital
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